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NEGLIGER VOTRE
SITE INTERNET

Votre site est la vitrine de votre
entreprise en lighe.

S'il n'est pas attractif, ergonomique et
optimisée pour les moteurs de

recherche, vous risquez de perdre de
nombreux clients potentiels.
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IGNORER LE
REFERENCEMENT
NATUREL (SEO)

Le SEO est un elément essentiel pour
que votre site internet apparaisse en

bonne position dans les résultats de
recherche Google.

Ne pas investir dans le SEO est une
grave erreur qui peut vous couter cher.
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GACHER VOTRE O3
BUDGET EN
REFERENCEMENT

PAYANT (SEA)

Le SEA peut etre un outil efficace
pour generer du trafic rapidement,
mais il est important de bien le géerer
pour ne pas gaspiller votre argent.
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NE PAS ETRE
PRESENT SUR LES
RESEAUX SOCIAUX

Les reseaux sociaux sont un excellent
moyen de creer une communaute
autour de votre marque et dinteragir
avec vos clients.

Ne pas etre préesent sur les reseaux
sociaux vous prive dune grande
opportunite de croissance.
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PUBLIER DU
CONTENU DE
MAUVAISE QUALITE

Le contenu est rol en marketing digital.

Si vous publiez du contenu de
mauvaise qualite, vos clients potentiels
ne vous prendront pas au serieux.
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NE PAS SEGMENTER
VOTRE AUDIENCE

Segmenter votre audience est
Important pour envoyer des messages

personnalisés et adaptes aux besoins
de chacun.




NE PAS MESURER O
LES RESULTATS DE
VOS ACTIONS

Comment savoir si vos actions sont
efficaces sl vous ne mesurez pas les
resultats ?

Il est essentiel de mettre en place des
outils de suivi pour analyser vos
performances.
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NE PAS S ADAPTER 210
AUX NOUVELLES
TENDANCES

Le marketing digital est un domaine en
constante evolution.

Se tenir au courant des dernieres
tendances et de sadapter aux
nouveaux comportements des
consommateurs est une necessite.
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SE LANCER SANS
STRATEGIE

Le marketing digital ne se resume pas
a quelques actions isolees.

Il est important de mettre en place
une strategie globale et coherente
pour atteindre vos objectifs.
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NEGLIGER L'EMAIL
MARKETING

L'email marketing est un outil tres
efficace pour fideliser vos clients et
generer des ventes.

Ne pas lutiliser est une erreur a
eviter.
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